
Sello ist ein Einkaufszentrum in Espoo, der zweitgrößten Stadt Finnlands. Doch Sello ist  
kein Einkaufszentrum wie viele andere: Es soll sich mehr zu einem Stadtzentrum entwickeln,  
da es ja auch mehr als nur Einkaufsmöglichkeiten bietet.

Ein perfekter Ort lädt zum Verweilen ein.
Sello ist mit über 170 Ladengeschäften und Dienstleistern 
sowie einer Bruttomietfläche von 102.000 Quadratmetern 
das zweitgrößte und mit jährlich 24 Millionen Besuchern 
das meistbesuchte Einkaufszentrum in Finnland. Sello ist 
nur eine knappe Viertelstunde vom Stadtzentrum Helsinkis 
entfernt. Dank der perfekten Lage kommt die Hälfte der 
Kunden nicht mit dem Auto dorthin, sondern zu Fuß oder 
mit öffentlichen Verkehrsmitteln. Der Weg lohnt sich  
immer, denn im Sello Einkaufszentrum kann man viel mehr  
als nur einkaufen, zum Beispiel Bücher aus der Bibliothek 
ausleihen, kulturelle Veranstaltungen in der Konzerthalle 
besuchen oder im Fitnessstudio trainieren. Kinder können 
mit 3D-Druckern im Labor experimentieren oder mit ihren 
Bands in Proberäumen üben. „Wir wollen mehr Stadt
zentrum als Einkaufszentrum sein“, betont Matti Karlsson, 
CEO von Sello.

Wohlbefinden schafft Verbundenheit.
Es gibt einiges, das dabei hilft, ein Gefühl der Zugehörigkeit 
entstehen zu lassen: Wohlbefinden und Behaglichkeit. 
Das Gefühl, Teil einer Gemeinschaft zu sein – Ihrer  
Gemeinschaft. Genau diesen Eindruck lässt das Gebäude 
entstehen. Das Geheimnis liegt in der richtigen Kombination 
von Menschen, Technologie und Services. Gebäudetechnik 
von Siemens schafft perfekte Bedingungen für alle –  
in allen Räumen und bei allen Aktivitäten. Für das Sello 
Einkaufszentrum wurden dafür eigens ein Energie- und 
Betriebsmanager sowie Energietechniker vor Ort bereit
gestellt. Perfekte Bedingungen entstehen auch durch  
die Implementierung des Gebäudeautomationssystems  
Desigo™ von Siemens mit Remote-Anbindung und Analyse-
berichten. Alle diese Dinge machen Sello zu einem  
perfekten Ort – mit Technik, die auf Ihr Wohlbefinden 
ausgerichtet ist. 

siemens.com/perfect-places

Dieses Gebäude ist 
eine Gemeinschaft.
Datengesteuerte Services von Siemens 
machen das Sello Einkaufszentrum in Finnland 
zu einem perfekten Ort, um Menschen 
zusammenzubringen – und sich wohlzufühlen.

#CreatingPerfectPlaces
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Europas mit LEED 
EB Platin-Zertifizierung* 93.000 €

Energie- und 
Heizkosten-
ersparnis**

Highlights

•	 Kontinuierliches Datenmanagement 
von der Basis bis zum Rechenzentrum

•	 Abfrage von 1.500 Energie- und HLK-
Datenpunkten durch Navigator

•	 Intelligente Datenvisualisierung und 
automatische Berichterstellung durch 
Navigator

•	 Desigo-Gebäudeautomationssystem mit 
Remote-Anbindung und Analyseberichten

Höchster Komfort durch 
Digitalisierung
Sello ist eines der nachhaltigsten 
Einkaufszentren in Europa. Gebäude-
daten stellen dafür eine unverzichtbare 
Voraussetzung dar. Diese Daten werden 
von Navigator – der cloudbasierten 
Energie- und Nachhaltigkeitsplattform 
an 1.500 Energie- und HLK-Datenpunk-
ten erfasst und ausgewertet.

Das Tool zur Optimierung der Gebäude
leistung stellt durch intelligente Daten-
visualisierung und automatische 
Berichtsfunktionen sicher, dass die 
erfassten Daten so effizient wie mög-
lich genutzt werden können. Desigo 
liefert IKT-Analysen (Informations- und 
Kommunikationstechnik) und stellt 
innerhalb und außerhalb des Einkaufs-
zentrums sicher, dass alle relevanten 
Daten aufgezeichnet und ausgewertet 
werden. So fließen auch Wetterverän-
derungen in die Analyse mit ein.

Als langjähriger Partner für Gebäude-
technik bietet Siemens die richtige 
Kombination von Menschen, Techno
logie und Services, damit Sello seine 
Daten mit einem Energiemanager von 
Siemens und Wartungspersonal für 
Gebäudeautomation vor Ort optimal 
nutzen kann. Dies ist auch erklärter 
Anspruch in der Vision von Sello, wie 
Marjo Kankaanranta, Shopping Center 
Manager von Sello, bestätigt: „Wir 
arbeiten mit Siemens zusammen, um 
einen perfekten Ort für unsere Kunden 
zu schaffen.“ 

Aus Daten werden Chancen
Die erfassten Daten sind für Sello wie 
eine Schatzkammer. Den Schlüssel 
lieferte das umfassende Analysekonzept 
von Siemens mit Trendanalysen für 
Räume und Einrichtungen und maß
geschneiderten Parametern für die 
Anlagenleistung und Umgebungsbe-
dingungen. Dank kontinuierlicher 
Störungserkennung und Diagnosen 
des Navigators werden Probleme 
schnell und quantifizierbar gelöst.

Dadurch wurde die Luftmengenrege-
lung der Restaurants sowie die Wartung 
und Instandsetzung der HLK-Einrich
tungen optimiert, was zu Einsparungen 
bei den Energiekosten, verbesserter 
Luftqualität und mehr Besucherkomfort 
führte. Durch automatische Auswertung 
der Wettervorhersagen werden die 
Eingänge bei Eis und Schnee vorgeheizt 
und erhöhen so die Besuchersicherheit.

Im Sello Einkaufszentrum sind Daten-
analysen Alltag. „Wir analysieren mit 
Navigator die Daten der Heizungs-, 
Lüftungs- und Klimaanlagen“, erklärt 
Olli Paunola, Property Manager von 
Sello. Minna Aalto, Service Manager 
von Siemens, bestätigt, wie wichtig 
Navigator ist: „Diese Daten liefern uns 
Themen für Gespräche mit den Gebäu-
demanagern.“ Mit den richtigen Tech-
nologien kann das Sello Management  
genauere und quantifizierbare  
Entscheidungen treffen. So bleibt Sello 
ein perfekter Ort – ein Ort, auf den 
man stolz ist.

Ein perfekter Ort in Zahlen

*LEED EB Platin-Zertifizierung 2015/LEED EB Gold-Zertifizierung 2010 (EB – Existing Building)  **Januar bis August 2017, verglichen mit demselben Zeitraum 2016
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Änderungen und Irrtümer vorbehalten. Die Infor
mationen in diesem Dokument enthalten lediglich 
allgemeine Beschreibungen bzw. Leistungsmerk
male, welche im konkreten Anwendungsfall nicht 
immer in der beschriebenen Form zutreffen bzw. 
welche sich durch Weiterentwicklung der Produkte 
ändern können. Die gewünschten Leistungsmerk
male sind nur dann verbindlich, wenn sie bei 
Vertragsschluss ausdrücklich vereinbart werden.


